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都瑞挑战辉瑞http://www.sina.com.cn 1999年4月9日 10:27 中国青年报    都瑞公司几乎是在一夜之间冒出来的，而它选择在国
家药品监督管理局清理“伟哥”时公然抢滩入市，似乎希
望以此证明自己的“清白”身份。

    据悉，“都瑞伟哥”是由湖南省卫生厅批准的口服液
产品，其生产厂家都瑞制药有限公司是由湖南南华企业发
展有限公司和美国天光国际生物技术有限公司合资组建的
从事医药产品研究开发的高科技企业，主要经营医疗药品
和保健品的生产和销售。开发者称，“都瑞伟哥”口服液
包含美国加州、哈佛大学部分药学专家倾心两年的研究成
果，具有美国辉瑞公司“伟哥”的良好特性，又加上了中
方科学家用国家自然科学基金资助项目的成果，加强了养
肾固体，使其具有区别于同类其他产品的鲜明特点：西药
中制。

    所谓西药中制，都瑞公司的发言人解释说，为了避免
西药更明显的毒、副作用，“都瑞口服液”在产品的制作
工艺上，谨慎地采用了中药传统理论中常见的药膳型口服
液的形式。这样既可以以“治”为主、见效快、针对性强，
又能调补机能，有固本治标的作用。

    国内一项市场调查显示，46％的调查对象认为，从总
体而言，性功能困扰的问题严重。同一份调查中认为不严
重的人只占30％，另有24％的人表示“说不清楚”。在认
为性功能困扰严重的人中，30岁以下的占27．7％，30―
40岁的占41．5％，45岁以上的占30．8％。由此看来，中
老年人特别是中年人受性功能困扰严重。我国专家估计，
我国成年男子至少有10％患有不同程度的勃起功能障碍，
而美国在一次对40―70岁人群的调查中，存在上述问题的
人多达40％。都瑞公司认为，中年人工作、家庭负担重，
生理、心理方面都容易出现问题，适当地服用他们的口服
液，可以改善性生活的质量，放松身心抗拒疲劳。他们说，
这也就是为什么“伟哥”产品风行的市场原动力。

    

    龙蛇之争

    “都瑞伟哥”获得的注册是食品类。今年1月7日，它
获得了国家卫生部门颁发的“特殊产品卫生许可证”。这
种直接挑战“辉瑞伟哥”的“食品”，具有本土产品的巨
大价格优势。“辉瑞伟哥”国内黑市价格达到每粒10―5
0美元，而“都瑞伟哥”每盒零售只有230元人民币，每盒
3支，每支20毫升据称相当于“辉瑞伟哥”50克的疗效。

    据国内一家媒体报道，“都瑞伟哥”在10天之内组织
了近万人的销售队伍，同时在全国400个城市铺开，场面
颇为壮观，甚至超过曾经风光一时的“伟哥开泰”。

    美国辉瑞公司是一个有着150年历史、净资产超过23
00亿美元的跨国公司；沈阳飞龙也已经有了10年的发展，
拥有5亿元人民币的资产和一定的知名度。而湖南都瑞公
司起步才一年多，资产能有多少？！据该公司发言人称，
都瑞的起源是去年2月，北京大中力机电设备有限公司董
事长郭凌云回岳阳老家，收购了当地一家铝型材厂，然后
找到了现在的保健口服液项目，又兼并当地一家药业公司，
再与美国天光国际生物技术有限公司合资组建而成的。如
果说辉瑞与飞龙是强龙与地头蛇之争的话，那么对于都瑞，
挑战、困难肯定更多。

    但是都瑞的领导者仍然不愿意放弃竞争和努力，因为
拿到一个好的产品不容易，他们表示不会放弃每一个微小
的成功机会。我国目前大多数西药是仿制外国的。在美国，
一个新药的研究一般需要100个月的时间、2－3亿美元的
投入。都瑞董事长郭凌云说，这就是中国制药企业与发达
国家的差距，任何国内企业无法回避，在这种情况下，我
们能够轻言放弃吗？
 